APIFORM - SALERNO

Ente di Formazione dell'Associazione Piccole e Medie Imprese
Corso di Business Plan Aziendale

| RISULTATI REGISTRATI

Organizzato dallAPIFORM (Ente di Formazione dell'Associazione Piccole e Medie Imprese
di Salerno) finanziato dallAPIFORM, destinato alle aziende di qualunque settore che hanno
aderito al FAPI, con la finalita di dare alle aziende la possibilita di aggiornare il proprio
personale amministrativo e finanziario sui piu avanzati metodi per la gestione del Business
Plan Aziendale.

L’intervento, promosso lo scorso anno, con liscrizione di diciassette aziende, ha visto la
partecipazione di una decina di persone, dipendenti o amministratori delle imprese delle
Province di Salerno ed Avellino, i quali hanno attivamente e con notevole interesse
partecipato alle varie giornate apprezzando I'importanza di aggiornare il loro bagaglio
culturale sulle metodologie per la gestione del loro Business Aziendale, come testimoniano i
risultati finali delle esercitazioni pratiche in aula che hanno impegnato i partecipanti nella
analisi e sviluppo delle loro “idee”, sviluppate, con l'ausilio del docente, in sei differenti
progetti d’impresa.

Il Corso iniziato a Salerno presso 'APIFORM il 28
novembre 2008 con l'apertura dei lavori dell’Ing.
Nicola Falcone, Presidente dell’API, seguita dagli
interventi del Prof. Mario Magliuolo (nellimmagine a
destra) € dell’ing. Aldo Chiapparino.

Dopo nove giornate effettuate nellarco di circa
quattro mesi, circa una a settimana, si € completato
lo scorso 13 Febbraio 2009 nellaula multimediale
del Centro Sociale di Salerno, dove si & tenuta la
terza ed ultima giornata delle tre dedicate alle
esercitazioni pratiche.

In questa ultima fase di esercitazioni pratiche applicative sull’analisi e sviluppo di
idee/progetto d’'impresa, il personale delle aziende che hanno frequentato il corso si sono

‘cimentati” a sviluppare ben sei progetti, con la guida e I'assistenza dell'ing Aldo Chiapparino
(nellimmagine a sinistra con gli allievi della 3° ed ultima

giornata), amministratore della Ipsa srl che ha
anche fornito il programma software “Prevedo

Q Start-Up”.

el

A = |
Tutte le giornate del corso hanno avuto il
puntuale ed efficace supporto della Tutor
d’aula del’lAPIFOR di Salerno, la dottoressa
Paola Andreoli (nellimmagine a destra nell’aula
informatica con le varie postazioni attrezzate), che
vogliamo ringraziare a titolo mio personale e di tutti gli allievi.
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Il corso ha impegnato 54 ore d’aula sviluppate in 9 giornate, con le tre finali dedicate ad
esercitazioni pratiche sulle metodologie acquisite dagli allievi che hanno consentito loro di
sviluppare autonomamente dei “loro” casi pratici aziendali; le esercitazioni si sono svolte in
aula informatica, dove ciascun gruppo di studio ha sviluppato il proprio progetto su di un
computer appositamente attrezzato con il programma software “Prevedo start-up”.

| PROGETTI SVILUPPATI DAGLI ALLIEVI:
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Associazione Italiana Alimenti Mediterranei Ecologici - ALGIMEC

Societa Sevizi Amministrazione Finanza e Controllo — SOLUTION SERVICE
Attivita Formativa — TIGANA’

Studio Consulenza Fiscale Aziendale — ESPCONSFISC

Societa di Charter Nautico - VELA

Commercio Accessori Moda — MAX & MANNU

A titolo indicativo le “Torte” dei prodotti/servizi previsti a regime al 3° esercizio nei vari
progetti sviluppati, come venivano evidenziate dal programma, manca il grafico del progetto
charter nautico non completato:
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la stampa degli elaborati completi, sviluppati con il programma “Prevedo start-up”, di ciascun
progetto ha comportato dalle 80 alle 100 pagine in funzione del diverso numero dei prodotti
e/o sevizi previsti nello stesso, che ovviamente restano di proprieta dei partecipanti.
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| CONTENUTI DEL CORSO BUSINESS PLAN
“PREVEDO START-UP”
“Nuovo Impulso per la Piccola Impresa - Business Plan per I'lmpresa di Successo”

Formazione di livello avanzato con un forte taglio operativo, che ha come obiettivo quello di
far conoscere le tematiche generali del “business plan” e di approfondire, con 'ausilio di uno
specifico programma multimediale “Prevedo Start-Up” le metodologie e le problematiche
maggiormente affrontate nella pratica quotidiana, con particolare riferimento alla strategia
direzionale ed organizzativa ed agli aspetti economico-finanziari, connessi ai flussi finanziari
della gestione tipica.

La finalita di dare un forte taglio operativo avviene attraverso I'elaborazione di business plan
“pratici”  affrontati direttamente dai partecipanti, sulle opportunita e le problematiche
connesse alla gestione, agli investimenti, ai finanziamenti, sia per nuove “idee” che per il
consolidamento d'imprese esistenti.

LE TEMATICHE SVILUPPATE NEL CORSO:

e 1a Fase: L'Analisi di fattibilita di un Progetto d’Impresa - Gli aspetti generali del
business plan, “Come e Perché” — il Mercato e le strategie commerciali — gli Aspetti
tecnico — Organizzativi — gli Aspetti Economico — Finanziari. || PLC “Ciclo di Vita del
Prodotto” analisi dei rischi/opportunita delle varie fasi temporali.

e 2a Fase: Il Mercato di riferimento - Budgeting - Marketing Mix. Il Mercato e le
strategie, le 7 domande a cui rispondere — de Strategie del “Make or Buy” e I'impatto
sugli investimenti. sulle risorse umane e finanziarie. Aspetti generali ed operativi sulla
metodologia di utilizzo del programma Prevedo start-up, sviluppo ed analisi di un
caso pratico aziendale.

e 3a Fase: Aspetti Economici e Finanziari della Gestione Caratteristica, I'analisi della
marginalita (MDC e MOL) globale e dei singoli prodotti servizi, costruzione in aula
multimediale di due progetti Demo “Prodotti” e “Servizi” con l'ausilio del programma
Prevedo start-up ed analisi degli elaborati.

e 4a Fase: Approfondimenti Economia e Finanza — dai flussi mensilizzati del primo
anno al rendiconto finanziario del 3° esercizio e proiezioni fino al 5° anno. Sviluppo ed
analisi del Conto Economico, Stato Patrimoniale, Rendiconto Finanziario; analisi del
BEP "Punto di Pareggio" con Prevedo Start-Up.

e 5a Fase: Esercitazioni in aula su progetti dei partecipanti con analisi dei risultati,
nell’arco di tre giornate sviluppati sei progetti completi dei partecipanti a modello di
“‘business game”.

Materiali forniti a tutti i partecipanti: pubblicazioni didattiche su tutte le tematiche sviluppate
durante il corso, Progetti Demo sviluppati con il software e CDRom con il programma
“Prevedo Start-Up” per lo sviluppo analitico degli aspetti tecnico-organizzativi ed economico-
finanziari del business plan, manuale incluso, e licenza d’uso.

Ing. Aldo Chiapparino
www.prevedo.it

Per ulteriori informazioni APIFOR Ente di Formazione dell'API
Salerno Via B. Gaeta, 22 - 84126 SALERNO Tel. 089/481325 089/274868 Fax 089/481112
www.apisalerno.it
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http://www.apisalerno.it/
http://www.prevedo.it/
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